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CERTIFIED SALES MANAGER
Certified Sales Manager

Pembekalan konsep, Latihan, Praktik & Diskusi Uji KompetensiSosialisasi Ujian

PPM Manajemen LSP LSP

1 Hari2 Hari

Manajer penjualan yang memiliki kompetensi
yang kuat menjadi kunci utama keberhasilan
strategi penjualan suatu organisasi. Mereka
memainkan peran integral dalam meningkatkan
pendapatan dan membangun hubungan
yang langgeng dengan pelanggan. Organisasi
memerlukan pemimpin penjualan yang dapat
mengarahkan tim dengan efektif, menganalisis
pasar, dan merumuskan strategi penjualan yang
berhasil.

Sales manager who have strong competencies
a r e t h e m a i n k e y t o t h e s u c c e s s o f a n
organization’s sales strategy. They play an integral
role in increasing revenue and building lasting
relationships with customers. Organizations need
sales leaders who can effectively direct team,
analyze the market and formulate successful
sales strategies.

Certif ied Salaes Managerial is a recognized
standard for assessing the abilities and knowledge
of a sales manager. This certification proves that
someone has a deep understanding of business
environment analysis, preparing marketing
elements, sales planning, account management,
as well as implementing training and counseling
for the sales team.

Certified Sales Manager test preparation training
covers five competency units, from business
environment analysis to account management
and coaching implementation. It provides sales
managers with comprehensive knowledge to
optimize team performance and achive sales
targets.

Cert i f ied Sales Manager menjadi standar
yang diakui untuk menilai kemampuan dan
pengetahuan seorang manajer penjualan.
Sertifikasi ini membuktikan bahwa seseorang
memil ik i pemahaman mendalam tentang
analisis lingkungan bisnis, penyusunan elemen
pemasaran, perencanaan penjualan, manajemen
akun, serta pelaksanaan pelatihan dan konseling
kepada tim penjualan.

Pelatihan persiapan uji Certified  Sales Manager
mencakup lima unit kompetensi, dari analisis
lingkungan bisnis hingga pengelolaan akun dan
pelaksanaan coaching. Ini memberikan manajer
penjualan pengetahuan yang komprehensif untuk
mengoptimalkan kinerja tim dan mencapai target
penjualan.

Mengikuti pelatihan dan berhasil lulus uji Certified
Salaes Manager penting bagi organisasi. Sertifikasi
ini meningkatkan kredibilitas dan kepercayaan
p a d a k e m a m p u a n m a n a j e r p e n j u a l a n ,
membantu meningkatkan produktivitas tim, dan
pada akhirnya, membawa dampak positif pada
pertumbuhan pendapatan dan kesuksesan
organisasi.

Taking training and successfully passing the
Certified Sales Manager test is important for
organizations. This certif ication increases
credibility and confidence in a sales manager’s
abilities, helps increase team productivity, and
ultimately, has a positive impact on revenue
g r o w t h a n d o r g a n i z a t i o n a l s u c c e s s . .
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Topik :

1. Melakukan analisa lingkungan bisnis.
2. Menyusun elemen pemasaran.
3. Menyusun rencana penjualan (sales plan).
4. Menyusun rencana pengelolaan akun.
5. Melaksanakan pembinaan (coaching) dan 

penyuluhan (counselling) terhadap tenaga      penjual.

Subjects :

1. Conduct business environment analysis.
2. Assemble marketing elements.
3. Develop a sales plan (sales plan).
4. Build an account management plan.
5. Conduct coaching (coaching) and counseling 

(counseling) to the sales force.

Para praktisi/akademisi bidang pemasaran yanag 
membutuhkan peningkatan pengetahuan serta 
pengakuan kompetensi bidang pemasaran.  

Peserta Pelatihan :

Practitioners/academicians in the field of marketing 
who need increased knowledge and recognition of 
competence in the field of marketing.

Trainees :

• Pendidikan minimal D3.
• Berpengalaman sebagai manager/leader/ 

koordinator penjualan minimal 1 tahun.

• Minimum associate degree.
• Experience as a manager/leader/sales  coordinator 

for at least 1 year.

Persyaratan Peserta Ujian : Requirements :

Wawancara portofolio/tugas/bukti kerja

Ujian Sertifikasi :

Assignment interview/portfolio/work verification

Certification Exam :

SMART

IDR 7.000.000

BASIC

IDR 6.000.000

PROFESSIONAL

IDR 8.500.000

(Termasuk biaya ujian)
(Include exam fee)

Offline Exam

(Exclude PPN)
(Tidak termasuk pajak)(Exclude PPN)

(Tidak termasuk pajak)

(Termasuk biaya ujian)
(Include exam fee)

Offline Exam

(Exclude PPN)
(Tidak termasuk pajak)


